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gestructureerd product?
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Gestructureerde producten zijn beleggingsinstrumenten.
(Ze liggen in het verlengde van andere beleggingsinstru-
menten zoals fondsen bijvoorbeeld. Meer uitleg over het verschil
tussen fondsen en een gestructureerd product volgt hieronder).

Emittenten van gestructureerde producten zijn banken en verzeke-
ringsmaatschappijen. De prestaties van gestructureerde producten zijn
meestal gekoppeld aan aandelen van beursgenoteerde ondernemin-
gen. Gestructureerde producten kunnen ook worden gekoppeld aan
andere activa zoals schuldpapier, zoals overheids- en bedrijfsobliga-
ties, of grondstoffen. In de praktijk zijn gestructureerde producten
Hoe werkt een meestal niet aan individuele activa (zoals aandelen van een
gestructureerd product? specifieke onderneming) gekoppeld maar aan een index die de
prestaties van een aantal activa weergeeft. Bij deze index kan
het om een algemeen bekende en gebruikte index (zoals
de BEL20 bijvoorbeeld) gaan, of om een index die
speciaal is ontwikkeld door een bank, die zich
op een bepaalde industriesector of een
bepaald land richt.

Binnen een inschrijvingsperiode koopt de belegger een gestructureerd
product voor een bepaald bedrag van de emitterende bank of verzekerings-
maatschappij. Technisch gezien kan het om een obligatie, een gestructureerd
fonds (cf. infra), een certificaat of warrant, of om een verzekeringsproduct (de
zogenaamde tak-23) gaan.

Afhankelijk van de marktevolutie ontvangt de belegger gedurende de looptijd van het
gestructureerde product een regelmatige (meestal jaarlijkse) uitbetaling (zogenaamde rente of
coupon). Aan het einde van de looptijd ontvangt de belegger het volledige geinvesteerde
bedrag terug of slechts een deel ervan. Bij sommige gestructureerde producten ontvangt de
belegger geen tussentijdse uitbetaling, maar wordt de meerwaarde of minwaarde (in geval van
gedeeltelijke of geen kapitaalbescherming) in rekening gebracht van het geinvesteerde bedrag
aan het einde van de looptijd. De exacte voorwaarden voor de uitbetaling van de rente/coupon
en voor de terugbetaling van het geinvesteerde bedrag zijn meestal afhankelijk van de risicograad
van het product. Ze kunnen worden afgestemd op het risicoprofiel en de marktverwachting van
de belegger. Deze voorwaarden worden altijd vooraf duidelijk beschreven en vastgelegd voor de

looptijd van het product.

Niet alleen voor gestructureerde producten maar voor de financiéle markten in het
algemeen geldt het principe, hoe hoger het risico, hoe hoger het potentiéle rendement
of de potentiéle winst en omgekeerd. Wie zijn spaargeld ,dat hoofdzakelijk in euro
wordt aangehouden, in een gestructureerd product in Amerikaanse dollar of
Zwitserse frank belegt, verhoogt zijn risico en kan in sommige scenario’s leiden
tot een hoger rendementspotentieel. Een gestructureerd product koppe-
len aan volledige of gedeeltelijke kapitaalbescherming vermindert
zeker het risico maar vermindert ook het rendementspoten-

tieel. Dit zijn slechts voorbeelden. Er bestaan veel Wat is het verschil tussen
variaties op risico-/rendementsverhogende en
_verlagen @R merken. een gestructureerd product
en een fonds?

Gestructureerde producten verschillen van actief beheerde fondsen
doordat er geen actief beheer van de belegging is. Zoals gezegd zijn de
voorwaarden voor de regelmatige uitbetaling en voor de terugbetaling van het
geinvesteerde bedrag vanaf het begin vastgelegd en bekend. Daarom worden
gestructureerde producten technisch gezien ook wel "passieve" producten genoemd
(in plaats van actieve producten zoals beheerde beleggingsfondsen). Aangezien de
voorwaarden voor de regelmatige couponbetaling en de terugbetaling van de hoofdsom
afhankelijk zijn van de economische- en de kapitaalmarktomstandigheden, is het wenselijk
dat al wie in een gestructureerd product belegt, marktadvies krijgt om het marktrisico naar
behoren te kunnen inschatten. Als een belegger niet (volledig) wil blootgesteld worden aan
het marktrisico, kan hij of zij beleggen en daarbij gebruik maken van kapitaalbescherming
(volledige of gedeeltelijke bescherming).

Het verschil tussen gestructureerde producten en Exchange Traded Funds (ETF's) zit hem in
het feit dat gestructureerde producten op een manier kunnen samengesteld worden zodat
ze minder marktrisico bezitten dan ETF’s. Zoals reeds aangegeven kunnen gestruc-
tureerde producten worden afgestemd op het risicoprofiel van de klant. De ETF's
volgen meestal een benchmark (zoals weergegeven door de indexen), voornamelijk
door de index volledig te repliceren.

Er zijn ook gestructureerde fondsen. Dit zijn beleggingsfondsen die niet
actief beheerd worden en die beter proberen te presteren dan de
markten. Zoals voor elk gewoon gestructureerd product wordt
gebruik gemaakt van een vooraf gedefinieerde pay-off
(= uitbetalings) formule. Ze verschillen dus anders

van actief beheerde fondsen en ETF's.
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Is het riskant om te
beleggen in gestructureerde
producten?

Beleggen in gestructureerde producten is niet
risicovoller dan beleggen in andere financiéle producten.
Het kan zelfs minder riskant zijn, vooral in vergelijking met

een directe belegging op de beurs.

Doorgaans worden beleggers blootgesteld aan twee risico's.
Een van de risico's is het marktrisico, voor zover het product geen
kapitaalbescherming geniet. Het tweede risico is het emittenten-
risico, of het risico dat de uitgevende financiéle instelling niet
langer solvabel is en de coupon niet kan uitbetalen of het
verschuldigde bedrag niet kan terugbetalen aan het einde
van de looptijd van het product. Een rating beschrijft de

Hoe worden solvabiliteit van een financiéle instelling. De details over
gestructureerde die ratings zijn publiek en beschikbaar in het Key
4 Information Document, dat bij elk in Belgié en
producten in Belgié in de EU verkocht gestructureerd product,

verdeeld? is bijgevoegd.

Gestructureerde producten worden in Belgié verdeeld
via de retailbankdiensten van alle grote bank- en
verzekeringsinstellingen die hier actief zijn. De meeste
daarvan hebben in 2011 een moratorium ondertekend,
waardoor de beschikbare structuren beperkt zijn tot
die welke niet als al te complex worden beschouwd.
Onder bepaalde voorwaarden kunnen beleggers
ook investeren in gestructureerde producten

die niet onder het moratorium vallen.

Waar vind ik
meer informatie over
gestructureerde producten?

Neem contact op met je lokale bank- of verzeke-
ringskantoor. Via het retailnetwerk van alle bij BELSIPA
aangesloten banken vind je meer gedetailleerde
informatie over gestructureerde producten. Let op: de
bovenstaande technische informatie is bedoeld als
algemene informatie over een deel van het
aanbod van financiéle producten maar is geen
beleggingsadvies. Beleggingen gebeuren best na
individuele raadpleging van een adviseur beleg-
c gen uit de financiéle sector en niet uitsluitend
Be|g|an Structured op basis van de algemene informatie uit

Investment Products bovenstaande tekst.
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